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NOTIONS GENERALES

SUR

'L’ORIGINE ET LA NATURE DE LA VALEUR.

AN

CHAPITRE PREMIER.

Facultés de ’homme.

C’est 'homme qui crée les valeurs. Les motifs
qm le portent 4 les créer se trquvent tellement liés
i sa nature méme, qu'on ne peut_bien les déméler
qu’en remontant a cette source. : -
L’homme, par sa nature, est-un étre phyanue,
intelligent et moral : il est doue -sous chacup de ces
rapports, de certaines dispositions naturelles, qu'on
appelle ses facultés. :
Les facultes physiques de lhomme comprennent
ses facultés animales et technigques, Les unes consis-
tent dans P’action naturelle de ses organes; les autres
dans I'aptitude qu’ont ces organes d’exécuter des tra-
vaux mécaniques. Par exemple, la faculté de digérer;
est une faculté animale ; celle de pouvoir se servir
de ses mains pour recueillir les alimeps et pour les,
préparer est une faculté technique.

Sous chacun de ces rapports, ’homme a des avan-
. A
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tages sensibles sur les animaux. I supporte tous les
climats ; presque tous les alimens lui conviennent;
sa constitution est comparativement plus robuste que
celle de I'animal le plus fort. Sa démarche habituelle
- et la conformatien de ses doigts le rendent propre a
des travaux mécaniques que I’animal ne peut jainais
exécuter; enfin le don de la parole est une préroga-
tive qu'aucun étre organisé ne partage avec lui.
Dans ses facultés intellectuelles il faut distinguer
les facultés rationnelles et les facultés esthétigues.
Toutes les deux'sont comprises dans I'entendement ;
mais les unes se manifestent plutt par I'usage du
jugement et de la mémoire, les autres plutét par
Iaction combinée du sentiment et de I'imagination,
L’obJet des unes est le vrai, I'existant; lob]et des
 autres est le beau, I'idéal. — S'il y a des espéces d’ani-
maux qm ne sont pas tout-a-fait depourvues de ces
facultés, elles les possédent dans un'degré si inférieur
alix- facultes humames, quil est 1mposs1ble de les
comparer. ) o :
“Les_facultés morales de ’homme sont encore de
différente nature. Sa sociabilité, sa conscience, le
penchant qu’il a de se mettre en rapport avec des
étres invisibles et surnaturels, et quelqdes autres
sentimens qui naissent avec 'homme et qui influent
sur’ presque ‘toutes ses actions, peuvent étre regardes
comme autant de facultés naturelles et distinctes;
mais leur classification n’est pas nécessaire au but
que nous mnous proposons. Ces facultés, si-'on en °
excepte la soclablhte, sont entierement refusees aux
animaux. '
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Cette légere esquisse suffira, Messeigneurs, pour
vous faire comprendre I'étendue et la diversité des
facultés humaines. Elle peut vous expliquer en méme -
temps pourquoi les hommes, si conformes, pour la
structure de leurs corps, & quelques espéces d’ani-
maux, inférieurs méme a d’autres quant aux organes
des sens; pourquoi, dis-je, les-hommes sont suscep-
tibles d’un développement presque illimité, tandis que
les animaux ne se perfectionnent jamais au-dela d’une
certaine limite. C'est que, dans les hommes, le dé-
veloppement de l'individu profite a I'espéce entiére,
tandis que, dans les animaux, le perfectionnement
est toujours isolé.

Cependant n’oubliez pas qu’originairement les fa-
cultés humaines ne sont que des dispositions. Clest
par l'action qu’elles se développent. '

Pour les mettre en action, il leur faut un mobile,
un ressort : or quel est ce ressort ?.

. CHAPITRE IL

‘
Besoins de Phomme.

Dis le premier instant de la vie nous sommes sus-
ceptibles d’Impressions agréables et désagréables, de
sentimens de peine et de plaisir : nous évitons les
uns, nous recherchons les autres. Il s’ensuit que toute
chose qui peut nous épargner une peine ou nous pro-
carer un plaisir, est désirée par nous. Les désirs que
nous avons de ces choses s’appellent nos besoins.
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Les besoins sontournaturels ou factices. Les besoins
naturels de ’homme naissent indépendamment de sa
conception et de son jugement : c’est sa nature, c’est-
a-dire sa conformation, qui les lui doune, et qui le
force a y satisfaire, sous peine de souffrir et méme de
mourir. La source de ses besoins factices, c’est I'opi-
nion, qui lui fait concevoir et désirer des jouissances
au-dela des premiéres nécessités de la vie. I’habitude
de ces jouissances en fait des besoins. ‘

"Voila le ressort qui met en jeu nos facultés, et qui
nous force a les développer. Sans les besoins, point
d’activité, point d’énergie. Otez les besoins factices
a ’homme, et vous le réduisez 4 I'inertie des bétes;
6tez - lui les besoins naturels, et vous le.condamnez
a végéter comme les plantes. L'animal n’a d’anires
besoins que ceux de la nature; ils ne s’étendent guére
au-dela des choses qui sont indispensables pour sa
conservation. Or, quelque difficile qu'il soit souvent
de satisfaire méme aux besoins naturels, cependant
si- "homme était borné comme: les- animaux 4 n'en
avoir pas d’autres, son développement n’irait guére
plus loin que le leur. Ponr lui ouvrir une carriére
plus vaste, la nature I'a rendu infiniment plus sus-
ceptible d’impressions agréables et désagréables que
ne le sont les animaux. Ses désirs et ses dégoiits s'é-
tehdent sur bien plus de choses. A peine 'homme de
la nature a-t-il trouvé moyen de pourvoir  sa con-
servation, qu’il met déja un certain raffinement dans:
le cheix des objets qui lui servent a cet effet. Il ne
lui suffit pas d’exister, il veut exister agréablement.
Chagque besoin naturel fait naitre en lui une foule de
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besoins factices. Sest-il procuré une nourriture saine
et abondante, il voudra encore qu’elle flatte ses sens, -
quelle soit agréable au goit, i la vue, & Podorat.
A-t-il trouvé une matiére propre a garantir son corps
contre l'intempérie de l'air, il en fera sa parure. Son
gite étroit dev:endra bientét une chaumiére com-
mode, les armes qu’il porte pour sa défense seront
bientét brillantes et décorées; dans la gaieté, le
simple discours ne le contentera pas, ses paroles se-
ront cadencées, il les accompagnera de chants. Quel-
que immense, Messegneurs, que soit la distance
entre le luxe d’un habitant des iles Kouriles et celui
d’un seigneur opulent de Saint-Pétersbourg, le prin-
cipe qui donne lieu a un et & Vantre est absolu-
ment le méme; car le luxe ne consiste que dans ce
que la recherche et le raffinement ont ajouté aux be-
soins primitifs. »

" L’activité de 'homme ne s’arrréte pas la. Rassasié
de plaisirs sensuels, il éprouve I'ernui, cet aiguillon
qui est inconnu aux animaux. Pour éviter ce fléau,
’homme se livre a la culture de ses facultés intellec-’
tuelles et morales. Se trouvant sans cesse en rapport
avec la nature et avec ses semblables, il observe
I'une, il étudie les autres, il rentre dans lui-méme,
et les lois qui gouvernent le monde physique et mo-
ral se développent insensiblement sous ses yeux. « Si
les singes pouvaient avoir de I'ennui, dit Helvétips,
ils deviendraient des hommes. » Ce trait d’esprit ne
doit pas étre pris 4 la lettre, mais. vous. voyez quil y
a quelque chose de vrai.

Remarquez bien cependant que I'ennui ne peut se
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faire sentir que lorsque les besoins naturels sont
pleinement satisfaits, Tant que ceux-ci absorbent
Pactivité de 'homme, il ne se trouve guére dans le
cas d’étre oisif. Aussi les germes des connaissances
humaines se sont-ils développés d’abord dans ces cli-
mats heureux, ol1 la nature facilite & I'homme plus
qu’ailleurs le soin de pourvoir a son existence. Mais
du moment qu’il est entré dans la carriére de la spé-
culation, la curiosité ou le désir de connaitre, excité
par les premiers succs , le méne toujours plus loin,
et'exercice de ses facultés intellectuelles lui devient
un vrai besoin.

Autre différence entre les hommes et les animaux.

L’animal est borné au présent , et pour ses peines, et

-pour ses plaisirs; 'homme, au contraire, songe a

l’ . 4 ’ . .
avenir; sa prévoyance écarte de loin tout ce qui peut

lui causer des peines, elle lui ménage d’avance des

plaisirs. Cette faculté de jouir et de¢ souffrir par an-
ticipation, P’effet combiné du jugement et de I'ima-
gination, fait naitre en lui le désir d’améliorer son
sort, désir calme, & la vérit¢, mais qui agit puissam-
ment sur le développement de 'homme, puisqu’il
nait avec le premier usage de la raison, et qu’il ne
nous quitte qu’au tombeau, quelle que soit notre con-
dition. Le plus puissant, le plus riche, en un mot,
le plus heureux des hommes, le nourrit aussi bien
que le plus pauvre, le plus dépendant et le plus mal-

heureux. Sans ce désir et I'espérance qui Paccom-

pagne, l'un et l'autre trouveraient la vie egalement
insupportable. :
Tel est le mobile qui met 'homme en mouvement.

'
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Le désir d’étre heureux est la source de toutes ses
actions; tous ses autres penchans sont subordonnés
a celui-ci. Ce principe est au monde moral ce que la
loi de la gravitation est au monde physique, e puis-
. sant ressort qui lui imprime le mouvement. Aussi,
aucune puissance humaine n’est-elle capable de le
détruire , quoiqu’elle puisse bien quelquefois en ar:
réter effet. *

Nous avons vu commgnt. les besoins, armés de
toutes les peines et accompagnés de toutes les jouis-
sances , commandent le travail, aiguisent le courage,
inspirent de la prévoyance, développent toutes les
facultés de 'homme: il nous reste une observation
importante & faire, c’est que cet accroissement pro-
gressif des besoins ne peut avoir lieu que dans la so-
ciete. L'homme isolé sentira les besoins naturels; il
sera susceptible de besoins factices : mais ces der-
niers ne peuvent se développer que dans le commerce
de 'homme avec des hommes (). Or cette condition
ne manque jamais d’étre remplie. Les besoins natu-
rels des hommes étant infiniment plus étendus que
ceux des animaux, la société de leurs semblables
leur devient aussi infiniment plus nécessaire. L’en-
fance de ’'animal, ou cet état de faiblesse dans lequel
Pindividu ne peut encore pourvoir lui-méme i son
existence, est pour la plupart de trés-courte durée;
et du moment qu’elle finit, Panimal est un étre en-

(a) Le développement des besoins suppose encore d’autres
conditions, dont nous parlerons dans la suite ; mais ces con-
ditions mémes ne peuvent avoir lieu que dans la société.



46 INTRODUCTION -

tiérement indépendant; il peut se passer de l'aide de
toute autre créature vivante, et il reste par conse-
quent isolé. L'enfance de 'homme, au contraire, est
bien plus longue, et pendant tout le temps qu’elle
dure, son existence dépend entiérement du soin
d’autrui. C'est par cette longue enfance que la na-
ture a jeté les premiers fondemens de toute société
humaine : car I'état lui-méme ne trouve son origine
primitive que dans le gouvernement patriarchal des
familles (1). Durant tout le reste de sa vie, 'homme
est exposé a hien plus de peines morales et phy-

(1) Cette idée que le gouvernement patriarchal estle pre-
mier type du gouvernement politique et que le prince est
dans I'état ce que le pére est dans la famille ou la tribu, a
pris naissance dans un temps ou 'on ignorait complétement
la nature, les ressources et I'objet de la société. Il n’y a an-
cune analogie entre le chef de la famille et le chef de Iétat.
L’autorité du peére est fondée sur la nature; c’est elle qui I'a
créée, non-seulement parce que le pére a engendré les enfans,
‘mais parce que I'étre qui est fort a le pouvoir sur ’4tre qui
est faible, I’étre qui crée les choses nécessaires a la vie, sur
I'étre qui ne sait encore rien créer et _qui a besoin de tout.
Dans I’état, I’autorité du chef est toute de convention, carla
nature n’a fait en lui qu'un homme faible comparé a une
nation. La véritable expérience, 'expérience qui apprend ce
qui convient a la société et les moyens de se le procurer, est
dans la nation; c'est ]a que sont les capitaux, I'industrie, les
sciences, les arts et le travail.

Dans la famille toutes les idées utiles, tous les moyens
d’exécution, viennent du chef;; c’est lui qui congoit toutes les
entreprises productives et qui réellement fait vivre ses enfans
et ses ouvriers. Dans Pétat, le chef vit aux dépens de ses
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siques que I'animal: les chagrins, les infirmités, la
 vieillesse et mille autres accidens le mettent presque
continuellement dans le cas d’avoir besoin de ses sem-
blables. Ainsi, lors méme que la longue habitude de
vivre en famille n’en aurait pas fait un étre social,
ses besoins naturels le forceraient a le devenir.

Vous voyez que D’état social est I'état naturel des
hommes, et que c’est une chimére de les supposer
vivant dans l'isolement comme les-bétes. Or, du
moment que la société humaine se forme, les be-
soins factices se font sentir, et leur multiplication
graduelle est sans bornes. Chaque membre de la so-
ciété, par I'individualité de sa nature, a des besoins
factices qui ne sont propres qu’a lui: mais comme
tous les autres sont susceptibles des mémes besoins,
et que rien au monde ne se gagne si vite que les be-
soins factices, il en arrive bient6t que ceux de chaque
individu deviennent les besoins de tous.

administrés qui ne prospérent jamais mieux que lorsqu’il
s'abstient de diriger leurs actions.

Une nation pourrait & la rigueur subsister sans son gou-
vernement : chaque profession échangerait les fruits de son
travail cantre les produits du travail des autres. Un gouver-
nement sans nation ne saurait se concevoir.

Ce sont vraiment de plaisans enfans que ceux chez qui se
trouvent la force, la pensée et 'exécution! On en peut dire
autant de 'embléme d’un berger conduisant son troupeau.
Il faut renvoyer toutes ces bergeries politiques aux siécles
passés; elles ne sont plus du nétre. J-B. S.
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S )

CHAPITRE IIL

Valeur des choses.

A mesure que les besoins naissent, ’homme est
forcé a rechercher les choses qui peuvent: les satis-
faire. La qualité qui rend les choses propres i satis-
faire nos besoins se nomme leur utilite.

Mais Putilité des choses ne se manifeste pas par
elle-méme : il faut la découvrir. C’est l'affaire du ju-
gement. Linstinct, le tact, le hasard, y suppléent
quelquefois; mais a P'exception de I'instinet, qui est
infaillible toutes les fois qu’il est nécessaire ‘a notre
conservation, les autres guides sont souvent en défaut
lorsqu’ils ne s’aident pas di1 jugement.

Ainsi c’est notre jugement qui’ nous fait découvrir
le rapport qui existe entre nos besoins et I'utilité
des choses; et c’est ce qui forme le caractére le plus
distinctif de notre espéce. Les animaux n’ont que
Finstinct pour déeouvrir ce rapport : c'est un guide
siir, mais il les abandonne du moment qu’il ne s’agit
plus de leur conservation.

L’arrét que notre jugement porte sur I'utilité des
choses constitue leur valeur et en fait des biens (a).

(a) Cette_vérité n’est pas neuve, mais elle n’a jamais été
développée et prouvée d’une maniére convaincante (1). Cest

(r) M. Storch ici n'est pas équitable. Cette vérité sert de fondement & un
livre auquel il a quelques obligations. J.-B. S.
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11 ne suffit pas qu’'une chose existe ou qu'elle puisse
dtre utile, pour qu’elle ait de la valeur; il faut en-
core que cette utilité soit reconnue. Nous en tirerons )
cette conséquence importante , que la valeur ne dé-
rive point des causes qui font exister les choses, mais
du jugement des personnes qui veulent les faire ser-
vir a leurs besoins. Toute chose qui a de la valeur
existe, ou par la nature, ou par le:travail humain,
et tient son utilité d’'une de ces causes : mais il 'ne
gensuit pas que chaque chose produite par la nature
ou par le travail ait de la -valeur. :
;.. Ainsi, pouricréer une valeur, il faut la réunion
de trois circonstances : 1° que' 'homme sente ou
congoive le besoin; 2° qu’il existe une chose propre
a satisfaire ce besoin; et 3 que le jugement se pro-
nonce en faveur de l'utilité -de la chose. Donc, la
valeur des choses, c'est leur utilité relative, celle
que leur reconnaissent les personnes qui les em-
ploient a satisfaire leurs besoins. ,
. Cet emploi se nomme consomination. Consommer

L

. ‘ . P | '

sur.elle que Vabbé de Condillac a fondé son systéme; mais
'ouvrage dans lequel il le présentei(le Commerce ct le gou-
veraement ; considérés Uun relativement-& Fautre) est si peu
fait pour captiver Fattention du lecteur instruit; que I'appli-
cation fait oublier le principe. Dans la: préface que Garmier
a.mise a la t¢te de sa traduction de Smith, il énonce (p. 5)
le méme principe, et d’'une maniére trés-précise et trés-éner-
gique; cependant le silence qw’il garde sur 'opinian contraire
de'Smith, fait bienivoir que ce n'était qu'une idée quil'avait
frappé momentanément, - et dont il n’avait point saisi le§
conséquences.

). | 4
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une chose, veut dire I'employer a ses besoins (1). .
Vous voyez que, dans le langage de 1'écopomie po-
litique,.tout le monde, sans exception, est consom-
mateuy, et que. les;maisons , les imétaux, les livres,
les, statues, en:un mot les choses les plus durables,
se consommient aussi bien ;qu’un g]iner. Ce mot est
encore applicable, aux choses qui. ne.tombent pas
squs les sens.: on.peut consommer le travail, les cons
naigsances, les talens. Au. premier abord, cette: si-
gnification parait un peu éirange; mais en y.réflé-
chissant bien, vous trouverez que c’ést le sens usuel
qu’,du attache i c¢ mot, Tout le monde dit, consom-
mer un mariage , un échange, un voyage, etc., pour
dire, les terminer, les achever ou finir. Ot la des+
tination d’une cliose utile est achevée.ou terminég
lorsqu’elle parvient & son consommateur ou & celm
qui- lemplole ases besoins. | '

3

(1) Pour qu'’il y ait consommation il faut de plus qu'il y ait
une destruction de.valeur .et que cette valeur ait été donnée
par I’industrie. On ne consomme pas I’eau d’une riviére, bien
qu'on I'emploie, parce qu elle n avalt aucune valeur. On ne
consomme pas un.cliamp , bien qu’il ait une valeur, parce
que ce n'est pas I'industrie qui‘la lui a donnée; mais on peuit

" consommer les clotures, les hatimens ajoutés a.ce champ, parce
que ce sont des produits de infustrie;: qu’ils.ont une valeur;
et.que Ja consommation. quon.en fait détruit cette valeur.
Ce n'est point parce qu'yne chose est zerminée, finie, comme
il est dit plus bas, qu’elle est consommée : c’est parce que sa
valeur n’existe plus. Il 'y a ancun rapport entre la consom-
mation d’un mariage ¢t les consommations de I’économie
pt/)litique, si ce n'est, peut-étre, les satisfactions qu’on y gotite.

: J.-B. S.
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Les choses consommables peuvent étre employées
immédiatement & nos besoins, comme le blé qu'on
destine a sa nourriture; ou 'instruction dont on tire
parti pour sa jouissance , on peut encore les employer .
ala production de quelque autre objet de consomma-
tion, come les grams qu ‘on destine aux semailles,
ou les connaissances qu’on fait servir a I'instruction
d’autres personnes. Dans ce dernier cas, la consom-
mation est toujours productive; elle 'est méme sou-
vent dans le premier : le blé qui sert & nourrir le
cultivateur est consommé. productivement , tout
aussi bien que celui qui est consommé en semailles.
Il n’y a donc de consommation stérile que celle qui
n'est nullement remplacée par une autre chose con-
ssmmable.

La consommation est tantot destructive, et tantdt
elle ne Iest pas; ladestruction, a son tour, est. tantdt
lente et tantdt rgpide, suivant la nature des choses
et I'usage auquel on:les destine.

Ilyades consomm;ltlons .qui he. detrmsent pomt
leurs objets, qui ne les détériorent pas méme : telles
sont la jouissance d’un sentiment mozal, d/une belle
vue, d’un bean.climat, 'usage convenable qu’an fait
d’un fonds de terre, etc. (1).- ..~ . .

Il y a d’autres consommations qul ne detruleent
pas immédiatement leurs objets, mais qui les dété-
riorent toujours plus ou moins. Tel est 'usage qu’on

(1) Dans les exemples cités il y a jouissance et non con-
sommation, car on ne détruit pas la valeur de ce dont on
jouit. o J.-B. S.
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fait des diamans, des maisons, de la vaisselle, des
livres, des ouvrages de sculpture et de peinture; des
habits, des bétés de somme et de trait, des instru-
mens de métier, des machines, etc. Plusxeurs de ces
choses peuvent servir pendant des si¢cles; d’autres
s'usent en peu de temps, Ce qu’elles perdent de leur
valeur par I'usage s’appelle le décet.

Enfin il y a des consommations qui détruisent im-
médiatement leurs objets. Tel est 'emploi qu’on fait
des alimens, du tabac, des bougies, du combustible ,
des matériaux, d’un feu d’artifice, etc. Dans le lan-
gage ordinaire C'est surtout a cette espéce d’emploi
que se borne le sens du mot consommation.

Nous avons vu que la valeur n’est point une qua-
lité inhérente aux choses, mais qu'elle dérive de
notre jugement. Néanmoins, dans le langage scien-
tifique, les choses elles-mémes dans lesquelles on a
reconnu de l'utilité se nomment des valeurs. De
méme qu’on appelle du nom de besoins les choses
dont nous sentons le besoin, on exprime encore par
le terme de valeurs les choses auxquelles nous attri-
buons de la valeur. Ainsi, choses utiles , objets de con-
sommation , biens, 'ualeum sont des termes qui ont
exactement la méme signification.
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"CHAPITRE 1V.

Sources de la valeur.

Vaus avez reconnu, Messeigneurs, que la valeur
nait des desoins de ’homme et de 'usilité des choses,
et que C'est au jugement 4 découvrir le rapport qui
existe entre ces deux élémens. Cette vérité, féconde
‘en consequences 1mportantes mérite detre appro-
fondie.

D'abord il est nécessaire d’observer que le juge-
ment est, chez la plupart des hommes, une faculté
trés-imparfaite, et qui exige beaucoup de travail et
un grand concours de moyens pour se perfectionner.
Ainsi Parrét qu'il porte sur I'utilité des choses, est
loin d’étre universel et infaillible; en un mot, ce
nest quune opiizion. Encore cette opinion n’est-elle
pas le résultat du jugement seul, mais I'effet com-
biné de toutes nos facultés mtellectuelles et morales.
Comme étre sensible , 'homme tiche de diminuer
ses peines et d’'augmenter ses jouissances; comme étre
intelligent , il congoit des buts et juge des moyens
qui peuvent lui servir a les atteindre. D’un c6té
les facultés intellectuelles ne seraient point actives
sans le désir du bien-étre; de l'autre, le désir de
I'homme d’améliorer son sort serait vague et n’aurait
aucun effet sans la conception et le jugement. Plus ces
facultés se développent et s’étendent, plus 'homme:
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concoit de besoins, et mieux il juge des choses qui
peuvent les satisfaire. Or c’est la multiplicité des
besoins auxquels on peut satisfaire, qui constitue la
richesse et la civilisation ().

Remarquez que les besoins naturels nous sont
donnés par la nature, et que Iopinion est la source
de nos besoins factices (5). Or les besains naturels
sont en trés-petit nombre et'ne font donner de la
valeur qu’a fort peu de choses; les besoins factices,
au contraire, se multiplient 2 I'infini avec le déve-
loppement de nos facultés intellectuelles et morales,
et ils font donner de la valeur &4 une multitude in-
nombrable de choses. Ainsi la plupart des choses
n’ont une valeur que parce quelles satisfont & des
besoins que I'opinion fait naitre.

Mais Ja valeur n’est pas une qualité inhérente aux
choses : elle dépend de notre jugement. Nous jugeons
que telle chose est plus ou moins propre A tel usage
auquel nous voulons employer, et cest cette estime
qui constitue sa valeur. Donc la valeur n’a d’autre
source que l'opinion. / |

Les choses méme de premiére nécessité tiennent
leur valeur de cette source. Ces choses, a la vérité,

(a) Les philosophes et les moralistes de 'antiquité pen-
saient autrement sur ce sujet. Si quem volueris esse divitem ,
dit Sénéﬁue, nor est quod augeas divitias, sed minuas cupi-
ditates. Cette maxime, si elle était suivie, nous conduirait
infailliblement a la pauvreté et a la barbarie, c’est-a-dire a -
cette condition our ’homme se rapproche le plus des bétes ,
et ot il perd tout ce qui ennoblit sa nature.

{h) Voyez le chap. 11, p. 42.
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satisfont 3 des besoins naturels qui naissent indépen-
damment de Popinion : cependant I'estime que nous
faisons de I'utilité de ces chases ne dépend que de
notre jugement. La nourriture est un besoin naturel
que Topinion ne fait point naitre ; mais si je préfére
tel aliment 2 tel autre, cCest que je ]uge qu’il satis-
fait mieux a ce besom. :

S'il est vrai que P'opinion est la source de la va-
leur, il s’ensuit quil nexiste que fort peu de choses
auxquelles on puisse attribuer une valeur absolue.
Une pareille valeur ne peut se trouver que dans les
choses qui satisfont aux besoins naturels, et qui y
satisfont exclusivement. Or il n’y a que trés-peu dé
choses quon puisse ranger sous cette cathégorie; le
lait méme de la mére n’est pas ‘indispensable pour
nourrir 'enfant nouveau-né; I’opinion lui a substitué
d’autres alimens. Il n’y a que Pair, la lumiére , le sol

- et l'eau, qui paraissent ayoir une utilité exclusWe.
C’est de ces choses, mals ce n’est que d’elles auss1,
qu'on peut dire qu'elles ont une valeur absolue ‘et
tout-a-fait mdependante de lopmlon '

Cependant il est nécessaire d’observer que toute
chose qui répond & un besoin naturel peut acquérir
momentanément une valeur absolue, quand elle de-
vient la seule chose propre a satxsfalre un pareil
besoin. Personne n’accordera au blé une valeur ab-
solue , puisqu’il partage sa propriété nourrissante
avec une infinité d’autres alimens, Néanmoins dans
un pays ol 'existence du peuple est basée principa-*
lement sur cette nourriture végétale, la récolte an-
nuelle de blé acquiert une valeur absolue pour toute
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la quantité qux ne peut étre remplacee par d'autves
alimens, puisque, dans ce cas, I'opinion n’a plus. de
choix a fanre.

Si C’est I'opinion qui donne de la valeur aux cho-
ses, il s'ensuit encore que la valeur doit étre varia-
ble , comme 'opinion qui la fait naitre. Or 'opinion
peut varier sur nos besoins; elle peut aussi varier
sur utilité des choses qui satisfont aux besoins.

L’opinion ne peut point varier sur les besoins
naturels, mais ces besoins eux-mémes varient. 1l n’y
a que le besoin de la nourriture qui se fasse sentir
sur toute la surface du globe; encore varie-t-il dans
le degré de force avec lequel il se fait sentir. Dans
les pays tempérés, I’existence de ’homme. demande
moins de nourriture et des alimens plus légers. que
dans les pays froids. Tous les autres besoins naturels
sont plus ou moins locaux. Il y a des contrées ol
’homme peut se passer tout-a-fait de vétement, d’abri
et de chauffage; il y en a d’autres ou le besoin de ces
choses se fait sentir continuellement et avec une telle
vivacité,, qu’elles lui deviennent tout aussi indispen-
sables que ia nourriture méme.

Si les besoins naturels varient dans les différens
pays, I'opinion sur lutilité des choses qui satisfont

- & ces besoins, est sujette a des variations bien plus
frappantes.’Quelle variété n’y a-t-il pas chez les dif-
férens peuples dans les objets qui leur servent de
nourriture principale! Dans les pays du nord, c’est
le seigle; dans ceux du midi de I'Europe, c’est le
froment; en Chine, c’est le riz; dans d’autres contrées
de I'Asie, c’est le manioc, le mais; dans les iles de



' GENERALE. 59
'Océan Pacifique, c’est le fruit de I'arbre & pain. Le
bas peuple en Russie se nourrit principalement de
légumes; les Anglais préferent la viande aux végé-
taux, les Indous refusent toute nourriture de chair;
les Kamtchadales ne mangent que du poisson.
L’opinion sur Putilité des choses qui satisfont aux
besoins naturels ne varie pas seulement dans les dif-
férens pays; elle change encore souvent dans le méme
pays, a différentes époques. Une nation accoutumée
depuis des siécles 4 se nourrir du méme aliment,
peut changer d’opinion sur son utilité par la décou-
verte d’une autre nourriture plus saine, plus nour-
rissante ou plus facile & produire. Si jamais le maho-
‘métisme ou la religion chrétienne se répandent dans
I'Inde, les Indous ne refuseront plus la nourriture
animale. Les progrés de la culture des terres au
Kamtchatka changera probablement la maniére de
vivre de ses habitans, et d’ichtyophages qu’ils sont,
ils deviendront mangeurs de pain et de viande. En
Europe, la culture du mais et des pommes de terre
a rendu le blé moins indispensable qu’il ne I’était
autrefois; et il n’y a peut-étre que la difficulté de
conserver les pommes de terre comme le blé, qui
empéche qu’elles ne deviennent la principale nour-
riture, végétale en Europe, c’est-a-dire qu elles ne
remplacent le pain. '
Quant aux choses qui serventaux besoins factices ,
" il serait inutile de prouver que leur valeur est va-
riable, puisque ces besoins eux-mémes n’ont d’autre .

;

squrce que l’opinion.
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CHAPITRE V. :

Origine des échanges.

Jusqu’ict nous avons considéré les valeurs en fai-
sant abstraction de la propriété : elles se présentent
sous un nouveau point de vue, du moment qu’on les
envisage comme des choses étant déja au pouvoir de
quelque personne qui esten état de se maintenir dans
leur possession. S

Quand les hommes vivent rassemblés en société,
et que chacun cherche les moyens de satisfaire ses
besoins a sa maniére, il ne peut pas manquer d’ar-
river qu’une personne ne reconnaisse souvent de
I'utilité dans une chose possédée par une autre per-
sonne. Or, si le possesseur n’est pas disposé a I’aban-
donner au premier venu, s'il attribue quelque va-
leur & la chose qu'il posséde, quels moyens l'autre:
a-t-il pour se la procurer? Par exemple, dans une
tribu de sauvages unindividu fait la découverte d’une
matiere colorante dont il s’avise de se teindre le
corps. Cette parure excite envie de tous ses compa-
gnons; chacun sent i I'instant.le besoin de se teindre
de la méme maniére : mais I'inventeur seul est en
possession de la couleur; comment les autres feront-
ils pour en avoir leur part?

Dans un cas pareil il n’y a que trois moyens pour
obtenir ce qui se trouve déja étre dans la possession



GENERALE. 59
d’une autre personne , savoir, la violence (a), la per-
suasion et Yéchange.

" La violence est un moyen peu praticable. On n’est
pas toujours le plus fort ou le plus rusé; et lors
méme qu’on I'est au moment ou la violence s’exerce,
on n’est pas également siir de I’étre toujours; on a
‘des représailles a craindre. Cette circonstance re-
“tient déja tout homme prudent d’employer une me-
sure qui peut lui attirer plus de désagrémens qu’elle
_ne lui promet d’avantages. D'ailleurs le sentiment
naturel du juste et de I'injuste empéche dans bien
des hommes des actions que ce sentiment réprouve;
et plus il se développe, moins on est disposé a se li-
vrer a de pareilles actions. Enfin ce moyen devient
de plus en plus difficile, 2 mesure que la société se
perfectionne. Quelque grossiers et peu éclairés que
soient les hommes dans ’enfance des sociétés, ils re-
connaissent bien vite qu’il est de l'intérét de tous
d’empécher les violences et de se garantir mutuelle-
ment leurs propriétés:
La persuasion est un moyen plus efficace, et dont
se servent méme les animaux. Quand il leur est im-
possible d’user de violence, ils cherchent & gagner la
faveur de celui a qui ils s’adressent. Le petit caresse
sa mére, et le chien qui assiste au diner de son matre
s'efforce par mille maniéres d’attirer son attention

(a) Sous ce nom je comprends toute mesure illégitime
qu’on emploie pour se mettre en possession de la propriété
d’autrui, comme, par exemple, la spoliation, la rapine, le
larcin, le vol, etc.
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pour en obtenir & manger. L’homme en agit quel-
quefois de méme avec ses semblables. Quand il n’a
pas d’autre voie pour les engager a faire ce qu’il sou-
haite, il tiche de gagner leurs bonnes graces par des
flatteries et par des attentions serviles. Cependant
ce moyen encore est loin d’atteindre toujours son
but; d’ailleurs les progrés de la société le rendent
de plus en plus insuffisant. Dans une société prospe-
rante, les besoins de ’homme sont tellement multi-
pliés qu'il devient également impraticable et humi-
liant de s’y borner pour satisfaire ses besoins. 1l n’y
a qu'un mendiant qui puisse se résoudre & dépendre
de la bienveillance d'autrui; encore ce mendiant ne
dépend-il pas de la bienveillance de tous ceux qui sa-
tisfont & ses divers besoins, mais seulement de celle
des personnes charitables dont il regoit 'auméne.
L’argent qu’il en obtient le met en état de se passer
de la bienveillance du boucher, du boulanger, et s’ils
refusent de lui donner gratuitement de la viande et
du pain, il s’en pourvoit en achetant ces choses (1).
- Reste donc I'échange comme le moyen le plus

prompt, le plus siir etle plus praticable en tout temps -

(1) La violence et la persuasion ne peuvent pas étre mises

au rang des moyens de satisfaire les besoins de la société.
Si un homme obtient ainsi une portion de ce qui m’appar-
tient, je suis privé de la faculté de satisfaire mes besoins pré-
cisément jusqu’au point out il acquiert la faculté de satisfaire
les sicns. Il n’y a que la production qui introduise dans la so-
ciété de nouveaux moyens de se satisfaire. Hoc opus, hic
labor est. ' J.-B. S.
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pour se procurer les choses quon ne posséde pas ou

quon ne satrait se procurer par son travail. Or plus

la société avance en prospérité, plus les besoins de
Phomme se multiplient, et moins il est en état de les
satisfaire seul. Il est-donc a tout moment dans le cas
d’avoir besoin du secours de ses semblables, et cest
en vain qu’il I'attendait de leur seule bienveillance :
il est bien plus sir de son fait en s’adressant a leur
intérét personnel. Clest ce que fait celui qui propose
a un autre un échange quelconque; le sens de sa
proposition est ceci : Donnez-moi ce dont j’ai besoin,
et vous aurez de moi ce dont vous aurez besoin vous-

méme. Ce n’est pas de la bienveillance du boucher,.

du marchand de vin ou du boulinger que nous at-
tendons notre diner, mais bien du soin qu'ils appor-
tent & leurs intéréts. Nous ne nous adressons pas a
leur humanité , mais a leur égoisme, et ce n’est ja-

mais de nos besoins que nous leur parlons, c’est tou-

jours de leur avantage. : .

- Vous voyez que les échanges doivent s'introduire
parmi les hommes, du moment qu’ils sont rassemblés
et qu'ils possédentune variété de choses échangeables.
Cette dernigre circonstarce est absolument nécessaire
pour faire naitre les échanges, car si personne ne
possédait exclusivement une chose, ou si tout le
moiide-étai; pourvu des mémes choses, ou enfin si
les-'choses n’étaient pas ‘de nature:d pouvoir étre
échangées, les échanges seraient impossibles. Ainsi
la condition que je viens d’énoncer en comprend
trois autres qu’il importe de développer.

' 1° Les échanges supposent: la propriéeé. Une
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chose qui n’appartient a personne ne peut jamais
devenir I'objet d’'un échange. Or toutes les choses ne
sont pas également susceptibles d’appropriation, c’est-
a-dire d’appartenir a quelqu’un. L’air, la lumiére, en
font preuve; personne ne peut se les approprier.
Dans les sociétés prospérantes toutes les choses sus-'
ceptibles d’appropriation sont en effet devenues des
propriétés ; en conséquence il n’y a d’autre moyen
légitime que ’échange, pour' se procurer celles
quon ne posséde pas ou qu’on ne saurait produire
soi-méme. : '
. 2° L’échange -exige encore que les choses soient
transmissibles ;. caril y a des choses qu’on peut pos-
séder sans pouvoir les transmettre, comme les facultés.
naturelles et acquises de 'homme. De tous les objets
que nous connaissons, il n'y a que les choses maté-
rielles et le travail humain qui soient transmissibles:
ainsi I’échange se borne a ces deux espéces de choses.
Les choses matériellescomprennent: 1° la terre et les
productions des trois régnes de la nature ;. et 2° les
ouvrages de ’homme formés ou composés de ces pro-
ductions. I’homme lui-méme est encore souvent.un
objet d’échange; mais I'économie politique ne..peut
point le consulerer sous ce rapport, puisque ce serait
confondre la cause et 'effet, le ¢réateur des marchan-
dises, et la marchandise. Les :choses transmissibles
qu'on peut s’ appropmer sont appelees .chases.échag-
geables, = . . Loy
3? Enfin pour faire naitre les echa.uges,,al ne suffit
" pas qu’il y ait des choses echangea.bles, il faut.de
plus qu’il y ait de la 'vartete dans ces choses. Si le
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travail de chaque individu pouvait suffire  tous ses_
besoins, et si chaque terrain produisait de tout,
I'échange ‘serait impossible 5 c'haque‘ individu possé-
dant déjA ce que les autres pourraient lui offrir. Mais
heureusement il n’en est pas ainsi.- La nature ayant
lié la richesse et la civilisation du genre humain aux
échanges, elle a eu soin aussi de rendre les échanges
nécessaires et inévitables. La diversité qu'elle a mise
dans les dispositions des hommes fait ‘naitre de la
variété dans les travaux dont’ils sont susceptibles’;

et celle qu'elle a ordonnée dans les propriétés dont
elle a-doué -la terre occasionne pareillement de la -
variété dans les productions que celle-ci fournit.
Aucun homme, aucun pays-ne se 3uffit entiérement
a lui- méme,; du moment ql:'e'«les" besoins factices
géveillent ; tous doivent avoir recours les uns aux
autres, €t conséquemment -tous sont forcés i faire
Péchiange. Tichons:de - nous rendré - cette nécessité
plus palpable, par une analyse plus: approfondle dé
ses eauses. - - et
Quelque nombreux: que sotent les traits-communs
qui’ dlstmguent P'homime ‘&t en forment une ‘etasse
partlcuhére d’étres, cette confoirhitéde: l’espece'd’em-
péche point qif'il ny ait une treSogrande diversité
dans les individus qui la compo«en't‘. Coritme il serait
prx‘GSq'ue impossible de trouver deux hommies qui se
¢dssemblassent parfaitement pat léur physionemie,
" letir demarché etYensemble de leur-figure; il le serait
de méme d’en rencontrer deux qu.l—eyssent toutes les

facultés humaines dans laméme extension et qui en fis- \
sent exactement le méme usage. Il en résulte qu'il y a
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partout une grande diversité, non-senlement dans
les besoins factices des hommes, mais encore dans
les moyens qu'ils - emploient pour sattsfalre a ces
besoins.. =, .

; Quand les hommes sont rassemblés ou qu’ils vivent
gn société, les besoins factices de chaque individu se
communiquent’ facilement a tous les autres (&) :
mais chaque membre de la société, quoiqu’il soit sus-
ceptible d’avoir les mémes besoins que tous les autres,
n’en est pas pour. cela également doué des facultés
nécessaires pour y pourvoir. Dans une tribu de chas-

.seurs, par exemple, tous les individus sentent éga-

lement le hesoin de se procurer de la nourriture, de

la préparer, de se pourvoir d’arcs et de fleches, de
construire des cabanes, etc.; mais tous n’ont pas la
méme adresse & poursuivre le gibier, a faire la cui-
sine, a fabriquer des armes et a balir des hyttes.
,. Dans cette situation, le seul moyen d’accorder les
intéréts de tous, c'est 'échange. En conséquence, le
chasseur adroit fournit du gibier i ceux qui se char-
gent de lui préparer sa nourriture, de lui fabriquer-
des armes et de lui:construire ou réparer sa cabane;
celui qui a du talent pour la cuisine, devient le cui-
sinier de la horde et regoit en récompense du glbxer
et yne hutte de la part de ses compagnons, et ains
des autres. Chacun étant en état de fournir un trava.q
analogue: i ses facultés, et tous reconnaissant, de la
valeur dans ce travalj, il est tout naturel qu’p]s sary -

N .
[ A - Y S F NS B R

(a) Voyez chap, H':P A7~ S
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rangent de maniére a troquer chacun le travail qu’il
fait mieux que les autres, contre celui que les autres .
font mieux que lui.

Clest ainsi que la diversite des facultes humaines
fait naitre 'échange des travaux : mais elle ne pro-
duirait point cet effet, si les hommes n’étaient sus- .
ceptibles de besoins factices. Chez plusieurs races
d’animaux, qu’on reconnait pour étre de la méme
espéce, cette diversité de talens ou de dispositions
naturelles est beauconp plus remarquable que chez
les hommes, antérieurement a 'effet des habitudes
et de éducation. Par sa nature, un philosophe peut-
étre n’est pas de moitié aussi différent d’un portefaix
en talens, qu’'un matin Pest d’un lévrier, un lévrier
d'un épagneul, et celui-ci d’un chien de berger.
Toutefois ces différentes races d’animaux ne sont
presque d’aucune utilité les unes pour les autres. Le
mitin n'ajoute pas aux avantages dé\sa force en s’ai-
dant de la légereté du lévrier, ou de la sagacité de
I’épagneul, oudela docilité du chien de berger : mais
aussi il n’en sent aucun besoin. Quoique manquant
de I'usage de la parole, il ne serait peut-étre pas im-
possible & ces animaux de mettre leurs divers talens
en commun et d’échanger chacun son travail contre
celui de Pautre : mais un pareil accord ne se fait ja-
mais entre eux, parce que leurs dispositions indivi-
duelles suffisent parfaitement aux besoins que leur a
donnés la nature. Si cet échange de services était
nécessaire  la conservation ou au développement des
animaux, la nature leur en aurait inspiré le besoin,
et I'instinct aurait remplacé en eux le jugement qu: .

~
I. 5
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nous est nécessaire pour distinguer les services qui
correspondent 3 nos besoins (& ).

Plus la société humaine fait de progres, et plus la
diversité des facultés acquises se prononce. Larichesse,
les habitudes et I’éducation mettent une distance im-
mense entre des hommes, qui, par leurs facultés
naturelles, se trouveraient sur la méme ligne. Mais
ce développement méme que la richesse, 'éducation
‘et les habitudes procurent i certains individus, n’eiit
pas été possible sans les échanges; chacun alors eiit
‘été obllge de se procurer par lui-méme toutes les né-’
cessités de la vie; chacun eiit eu la méme tiche 2
remplir et le méme ouvrage 2 faire, et il n’y aurait
pas eu lieu a cette grande diversité de fortunes et
d’occupation qui seule peut donner naissance a une
grandediversité de facultés acquises. Ainsi vous voyez
que ‘le;s échanges, qui dans l'origine paraissent étre
I'effet de la diversité des facultés humaines, en devien-
‘nent 4 la suite a leur tour la cause. Plus les échanges
sont communs, plus il est possible a chaque individu
de se borner a la besogne pour laquelle il se sent des
dispositions et du goﬁt, parce qu'alors il lui est
possxble de satisfaire a tous ses autres besoins par
I’échange; et plus chacun se borne 2 une besogne par-
ticuliere, plus ses dispositions pour cette besogne ont
le moyen de se développer et de se perfectionner.

De la méme maniére que la diversité des disposi-

(a) Clest effectivement le cas de quelques espéces d’entre
eux, qui vivent en société, comme des castors , des abeilles,
des fourmis, des termites, etc.’
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tions riaturelles de 'homme fait naitre I'échange des
différens travaux qui sont le résultat de ces facultés,
de méme aussi la diversité. des propriétés naturelles
de la terre donne lieu a Péchange des différens pro-
duits materiels qu’'elle fournit , soit seule soit.dirigée
par le travail de ’homme. Chaque pays, chaque can-
* 1on fournit certains produits, ou dans une plus grande
perfection, ou exclusivement i toute autre contrée.

Tous les pays de I'Europe produisent du lin; mais
celui de la Russie-Blanche et de Bologue est le meil-
leur ; plusieurs pays abondent en cuivre, ais celui
de la Sueéde et du Japon est d’une qualité supérienre.
Les vins renommés, le sucre, le café, les épiceries,
ne viennent que dans certains climats, etc. A mesure
que les besoins factices naissent et se multiplient,
{homme ne se coatente plus des produits.du sol qu'il
habite : il visite d’autres contrées, poury rechercher
de nouvelles jouissances. Cest ainsi que la diversité
des produetions naturelles fait naitre I’échange entre
deux contrées, avec la méme facilité avec laquelle il
s'établit entre les habitans du méme canton. I)ail-
leurs si deux cantrées différentes offrent une diyersité
dans les produits de la nature, il est impossible qu’elles
ne présentent encore une diversit¢ dans les talens et
les occupations de leurs habitans : ainsi les €échanges
de contrée i confrée ne se font pas seulement en rai-
son des produits de la nature, mais encore en raisoen
~des produits du travail qu’elles peuvent s’offrir inu-
tuellement ( a )-

(@) Smith.cherche l'origine des échanges dans un penchant
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Yai tiché de vous expliquer 'origine des échanges;
il me reste & vous faire connaitre le mécanisme par
lequel ils s’opérent, et la terminologie qu’on a adop-
tée pour le rendre intelligible. ' .
Tout échange est nécessairement precede par
offre et la demande des objets qu'on veut échanger.
On offre une chose quand on témoigne le désir de
s'en défaire par I'échange; on la demande quand on
_manifeste I'intention de l'acquérir par ce moyen.
Cemme le troc suppose toujours deux objets échan-
geables, vous voyez que chacun des deux troquans
peut étre considéré comme offfant et comme deman-
deur. Les choses destinées a I'échange se nomment
marchandises.

Lorsqu'il y a dans le méme lieu plusieurs offrans
et plusieurs demandeurs pour la méme marchandise,
“on dit qu'il y a concurrence. Les offrans se font

concurrence entre eux, les demandeurs de méme.
. Comme chaque offrant offre uue certaine quantité
de la marchandise, et que chaque demandeur en
demande une certaine quantité, vous voyez bien que
Uoffre d’'une marchandise est sa quantité offerte,

a trafiquer, qu’il suppose étre naturel a ’homme, et dont il
croit les animaux dépourvus. Il ne veut point décider si ce
penchant est un des premiers principes de la nature humaine,
ou s'il est une conséquence nécessaire de I'usage du raisonne-
ment et de la parole. ( Wealth of nations, vol. I, p. 20.) La
solution de ce probléme, que j’ai hasardée, me semble plus
naturelle ; si elle était trouvée satisfaisante, il s’ensuivrait que
la division du travail serait plutét la cause que l’effet des
échanges, du moins dans ses commencemens.
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combinée avec le nombre des offrans ; et fa demande
d’une marchandise,, sa quantité demandée, combi-
née avec le nombre des demandeurs (a).

La o1 loffre et la demande d'une marchandise se
rencontrent , elle trouve un marche; ainsi le marche
d’'une marchandise s’étend & tous les lieux ol elle
peut s’échanger ou se débiter. Les marchandises qu’on. -
offre a échanger ou qui cherchent a se débiter, sont
dans la circulation. :

Voila les notions les plus indispensables sur les
opérations de I’échange; a mesure que nous avan-
cerons, nous parviendrons a les préciser de plus en
plus, et & en acqueérir de nouvelles.

CHAPITRE VI

Valeur directe et indirecte. — .Valeur échangeable.

N

LorsQue les échanges sont introduits , les choses
utiles ou les valeurs que nous possédons, peuvent
nous servir de deux maniéres : d’abord directement,
quand nous les employons & notre propre usage ; et
ensuite indirectement, quand nous les employons a

(@) La plupart des auteurs économiques bornent la notion
de I'offre et de la demande aux quantités offertes et deman-
dées : on voit combien cette notion est insuffisante, puis-
qu’elle exclut la concurrence, circonstance dont l’effet n’est
pas moins décisif pour le taux du prix courant que celui des.
quantités.
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les échanger contre d’autres valeurs. Ainsi dés lors
Iutilité des choses est ou directe ou indirecte, et
leur valeur de méme. \
Une chose obtient une waleur directe bux yeux
de son possesseur, quand il la destine & son propre
usage ou i sa consommation. C'est cette espéce de
valeur que nous avons considérée jusqu’ici.
~ Une chose obtient une vafeur indirecte, aux yeux
de son possesseur, lorsqu’il la destine & I’échange.
Cette espéce de valeur est toujours proportionnée a
la valeur directe que le possesseur reconnait dans les
choses qu’il peut se procurer par I’échange. Un chas-
seur a tué plus de gibier qu’il n’en peut consommer
avant qu’il se gate : s'il n’y avait pas moyen d’é-
changer cesuperflu, il lejetterait comme inutile,’est-
a-dire il n’y reconnaitrait aucune valeur. Mais un
‘autre chasseur a fabriqué plus de fleches qu'il ne lui
en faut, et il offre de les troquer contre du gibier ,
dés lors le premier attribue une valeur indirecte a
son gibier superflu, et cette valeur se mesure sur la
valeur directe qu'il attribue aux fleches.
Les choses qui peuvent s’échanger les unes contre
les autres, ont une valeur échangeable. Cette valeur,
“comime vous le sentez bien, ne dépend point de I'opi-
nion de 'offrant, mais de celle du demandeur. Un
libraire,, par 'exemple, aurait beau offrir ses livres
dans un village o personne ne sait lire : ils n’y au-
raient point de valeur échangeable, parce qu’ils ne
seraient demandés par personne.
Ainsi c’est la demande qui donne cette valeur aux

choses; et pour qu’elles soient demandées , il faut
N \
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qu’il y ait des personnes qui y reconmnaissent une
valeur directe : car qui voudrait faire I'acquisition
d’une chose inutile? S’il arrive qu’une chose est de-
mandée par des personnes qui ne lui attribuent point
de valeur directe, c’est que ces personnes sont des
demandeurs intermeédiaires, des marchands, qui ne
la demandent pas pour eux-mémes, mais pour d’autres
personnes dont ils savent qu’elles attribuent une va-
leur directe & la chose. Ainsi un homme qui ne sait
pas lire, achetera peut-étre des livres; mais ce sera
pour les revendre. .

Tout ceci, Messeigneurs, vous prouve que la
valeur directe peut bien exister sans la valeur échan-
geable, mais que celle-ci suppose nécessairement la
premiére. Il s’ensuit que la valeur échangeable d’une
chose ne s'étend jamais ay dela de sa valeur directe,
ni pour lintepsité ni pour la durée. Aussitét que les
consommateurs d’une chose cessent d’y reconnaitre
une utilité directe,, la demande cesse , et avec elle la
valeur échangeable qu’elle avait donnée a la chose. .

Nous avops vu dans le chapitre précédent, qu’il
n’y a que les choses matérielles et e travail humain
qui sont susceptibles d’étre échangeés : ainsi ces objets
sont les seuls qui puissent avoir une valeur échan-
geable et devenir marchandises.
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CHAPITRE VIL

Idée générale du prix.

Pour consommer les échanges, les troquans sont
" obligés de comparer la valeur échangeable de leurs
marchandises et de s’accorder sur la quantité que
chacun cédera de la sienne contre une certaine quan-
tité de celle de I'autre. Par exemple, lorsque dans
notre commerce avec les Chinois , il s’agit de troquer
des draps contre du thé, il ne suffit pas que les mar-
chands russes ‘et chinois déclarent vouloir échanger
ces marchandises I'une contre I'autre : il faut encore
qu’ils conviennent de la quantité de drap qui doit
étre cédée contre une certaine quantité de thé, et
vice wversd.

Ce sont ces quantités corrélatives qui constituent
le priz des marchandises. Supposons que les mar-
chands de Kiakhta conviennent de troquer quatre
livres de thé contre une archine de drap : il est clair
que la quantlte de drap fait le prix du thé, comme la
quantité de thé fait le prix du drap (1). Ainsi le prix

(1) L'usage veut que l’on appelle valeur échangeable la
quantité de toute autre marchandise que I'on donne en
échange de celle quon veut avoir, et priz la quantité de’
monnaie que I'on donne pour le méme objet.

J-B. S.

.
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d’une marchandise ne peut jamais s’exprimer autre-
ment que par le prix de la marchandise contre la-
quelle elle s’échange. Il s’ensuit encore que le prix
d’une marchandise ne saurait hausser, sans que le
prix de la marchandise contre laquelle on I’échange
ne baisse. Si le prix du drap, relativement au thé,
montait, le prix du thé, relativement au drap, di-
minuerait précisément dans la méme proportion.

Comment le prix différe-t-il de la valeur échan-
geable’ En ce qu'il est I'expression précise de cette
valeur. Quand le drap et le thé peuvent s’échanger
Pun contre 'autre, ou contre dautres choses, ces
denrées ont une valeur échangeable. Mais lorsque,
dans les échanges, on donne telle quantité de drap
contre telle quantité de thé, les troquans sont con-
venus du degré¢ de valeur échangeable qu'ils attri-
bueront mutuellement & leurs marchandises; et ce
degré s appelle le prix. -

Mais voici une autre différence plus essentielle.
Vous avez.reconnu , Messeigneurs, que c’est la de-
mande seule qui fait naitre la valeur échangeable : il
en est autrement du prix, car celui-ci est le résultat
de l'offre et de la demande, c’est-a-dire il se déter-
- mine aussi bien par I'une que par l'autre. Si les prix
des marchandises dépendaient uniquement de la de-
mande, ils seraient purement arbitraires; mais étant
Veffet combme de 'offre et de la demande, ils ont
une base fixe vers laquelle ils tendent toujours, et
dont ils ne peuvent dévier long-temps sans faire ces-
ser offre.

‘Cette base, ce sont les frais de production , ou les
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avances indispensables qu’exige une marchandise
pour |a faire exister dans le lieu oi elle doit s’échan-
ger. Ces frais constituent le prix nécessaire de la mar-
chandise, ou le prix que doit lui attribuer le produc-
teur (1). Lorsqu’une marchandise vient a étre échan-
- gée, le producteur ne peut la céder au-dessous de ce
prix sans une perte évidente; s'il y est force, la pro-
duction s’arréte : car dans la régle, personne ne
voudra s’occuper d’une production qui cofite plus
qu’elle ne rapporte. _ o )
Cette notion du prix nécessaire, Messeigneurs, -
pent vous servir a préciser celles de la demande et
du marché que vous avez déja acquises. Vous voyez
qu'une marchandise n'est effectivement demandée
que-lorsquon offre pour F'aveir une valgur égale a
sqn prix nécessaire (@) ; et que le marché d’'une mar-
chandise s’étend & tout demandenr qui offre un prix
égal au prix nécessaire de la marchandjse rendue
chez lui. Or comme le prix nécessaire varie syivant les
temps et les lieux, il s’ensuit que de deux personnes
qui débitent la méme marchandise, celle qui peut la
céder A un prix nécessaire moindre, aura un mar-
ché plus étendn que I'autre, puisque sa marchandise
trouvera un plus grand nombre de demandeurs ef-
fectifs. :
Si Poffre pouvait toujours se proportionner exac-

(@) Cest le prix que Smith appelle le priz raturel ; quali-
fication qui ne lui convient gueére. J’ai préféré le terme em-
ployé par Sismondi, qui exprime ce qu’il doit exprimer.

(a) Say, Traité, etc., 1™ édit., tom. II, p. 68. )
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tement & la demande, les marchandises s’échange-
raient toujours pour leur prix nécessaire; mais il est
impossible que cet équilibre se maintienne long-
temps, lors méme que le hasard I’a établi. D’un cété
la demande de chaque marchandise varie sans cesse
suivant le nombre et le besoin des consommateurs;
de l'autre, Poffre est sujette aux mémes variations.
11 s’ensuit que le prix de chaque marchandise devient
le résultat d’une lutte entre les offrans et les deman-
deurs : leurs intéréts étant opposés, chaque parti
cherche a pourvoir au sien propre, aux dépens de
celui de son adversaire; et les deux partis ne de-
meurent d’accord que lorsqu’ils ont divisé le diffé-
rent entre eux proportionnellement a leurs forces
respectives. Le prix qui se fixe de cette maniére, s’ap-
pelle le priz courant ou le prix de marché (a).

La demande et P'offre peuvent augmenter ou di-
minuer sans que la proportion qui subsiste entre
elles soit dérangée : elles peuvent encore subir- ces
changemens en sens contraire I’'une de 'autre. Ainsi,
il faut distinguer {'¢zendue de la demande et de
Yoffre , de I'énergie dont elles sont susceptibles. Sous
le rapport de I’étendue, la demande et I'offre sont ou

'

() Il »’y a que les marchandises dont la demande est régu-
liére et constante, qui ont un prix courant. Une marchan-
dise qui n’est pas réguliérement demandée,, n’a qu'un priz
de fantaisie, dont il ne peut pas étre question quand on veut
découvrir les lois qui réglent les prix. Lorsqu’on parle du
priz @une marchandise , sans autre désignation, on entend
par-la son prixz courant, et mon son prix nécessaire.
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grandes ou petites ; sous le rapport de I'énergie, elles
sont ou fortes, ou faibles. Quand la demande est
grande ou petite 'offre I'est aussi; mais quand la
demande est forte, I'offre eést faible; et quand la de-
mande est faible, I'offre est forte. :
Ainsi, sous le rapport de I'étendue, quelles que
soient ses dimensions, la demande et I'offre sont tou-
jours en équilibre, et le priz courant de la marchan-
dise est de niveau avec son priz nécessaire. Quand
la demande est faible ou forte, la concurrence fait
naitre & coté de la lutte entre les offrans et les de-
mandeurs, une seconde lutte, soit parmi les offrans,
pour se défaire de la marchandise, ce qui fait que le
prix baisse; soit parmi les demandeurs, pour acqué-
-rir la marchandise, ce qui fait que le prix monte.
Une demande forte produit la concurrence parini les
demandeurs; une demande faible la produit parmi
les offrans. Vous voyez que les forces respectives des
deux partis sont toujours en raison inverse de leur
nombre et du besoin qu'ils ont d’échanger. Le nombre
augmente la concurrence que se font les uns aux
autres les gens dont l'intérét est le méme; le besoin
les presse de conclure.
Une demande forte suppose que la quantité de-
mandée surpasse la quantité offerte : il s’ensuit que
“les demandeurs effectifs (c’est-a-dire ceux qui sont
disposés a faire l'acquisition de la marchandise au
prix nécessaire) ne peuvent se fournir tous la quan-
tité qu'il leur faut. Du moment qu’ils s’apercoivent
ou se doutent de ce déficit, la rivalité s’établit entre
eux. Craignant de manquer de la marchandisse, les,
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_plus, riches des demandeurs, ou ceux qui sentent le
plus grand besoin de posséder la marchandise, offrent
un prix plus haut. D’autre part les offrans augmentent
leurs prétentions & mesure qu'ils voient la concur-
rence s’accroitre. De cette maniére le prix courant
s'éleve plus ou moins au-dessus du prix nécessaire,
suivant la grandeur du déficit, ou suivant que la ri-
chesse ou le besoin des demandeurs vient & animer
plus ou moins la chaleur de cette concurrence. Le
méme déficit donne en général lieu a une concur-
rence d’autant plus active, que la marchandise se
trouve satisfaire a4 un besoin plus indispensable et
qulil y a une plus grande égalité dans les fortunes
des concurrens : de la le prix exorbitant des den-
rées nourrissantes pendant le blocus d’une ville ou
dans une famine.

Une demande faible suppose quela quantité offerte
surpasse la quantité demandée : il s’ensuit que la mar-
chandise ne peut étre toute cédée a ceux qui vou-
draient 'acquérir au prix nécessaire. En conséquence
il faut bien qu'il y en ait une partie cédée a ceux
qui veulent Pacquérir a un prix moindre, et le bas
prix que donnent cenx-ci, réduit nécessairement le
prix du tout. Cest ainsi que le prix courant tombe
plus®ou moins au-dessous du priz nécessaire, selon
que la quantité de excédant augmente plus ou moins
la concurrence des offrans, ou suivant qu’il leur im-
porte plus ou moins de se défaire promptement de
la marchandise. Le méme excédant donne lieu & une
concurrence d’autant plus vive, que la marchandise
est plus périssable; elle sera plus vive lorsqu’ il agit
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“d’échanger des oranges, que lorsqu’il s’agit d’échan-
ger du fer.

Ainsi la loi générale a laquelle le prix obéit, c’est
qu’il monte quand la demande surpasse Voffre, et
qu’il baisse quand l'offre surpasse la demande.

Quand l'offre et la demande sorit égales, cet équi-
libre peut étre dérangé: 1° par un accroissement de
la demande, ou par une diminution dans l'offre, ou
enfin par ces deux causes réunies, et dans tous ces
cas le prix montera; I'équilibre peut encore étre
troublé; 2° par une diminution dans la demande, ou
par une augmentation dans l'offre, ou bien par ces

. deux causes réunies, et dans tous ces cas le prlx
baissera.

Quand la demande et Voffre ne sont point en équi-
libre, un changement dans les proportions peut le
rétablir. Si la demande descend ou monte jusqu’au
niveau de I'offre ; ou si I'offre monte ou descend jus-
quau niveau de la demande, Téquilibre se trouve
rétabli.

Une variation dans I'offre ou dans la demande
ne fait pas changer le prix, lorsque la variation est
égale des deux cotés. C'est le rapport des deux dom-
nées qui' détermine le prix courant; quand fe rap-

'port demeure le méme, le prix demeure le méme.
Clest ce qui fait qu'on trouve dans la circulation d¢-
normes quanti‘tés de certaines marchandises sans que
leur prix soit avlll. La demande qu'on en fait est
énorme aussi (). ‘

(a) Say, Traité, etc, 1™ édit., tom. II, p. 58.
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Quelles que soient les variations du prix courant,
il est constamment ramené par la nature des choses
vers le prix nécessaire; car lorsqu'il est au-dessous
de ce dernier, l’offre diminue, et quand il est au-
dessus, elle augmente; de sorte que I’équilibre tend
sans cesse a se retablir. Si cet ordre de choses se
trouve dérangé, c’est toujours Veffet d’un monopole,
c’est-a-dire d’un privilége qui, en écartant la con-
currence des offrans, favorise quelques-uns d’entre
eux, au préjudice des autres et de tous'les demandeurs.
Quand Voffre d’une marchandise est restreinte de
maniére qu'il ne peut pas y avoir concurrerice parmi
les offrans, ceux qui ont le monopole de la produire
ou de 1’amener au marché , profitent de ce privilége
pour tenir le marché constamment dégarni, ce qui
a l’effet que la demande reste toujours supérieure
a Poffre, et que 1’équilibre ne peut jamais se rétablir.
Ainsi le prix de monopole est toujours le plus haut
qu’il puisse y avoir. Nous verrons par la suite que le
monopole résulte quelquefois des lois de la nature
méme; mais bien plus souvent il est ’effet des insti-
tutions vicieuses des hommes. ‘

L’excédant du prix courant sur le prix nécessaire,
ou ce que l’offrant recoit au dela des frais de pro-
duction, constitue son gain. L’excédant du prix né-
cessaire sur le prix courant, ou ce que 1’offrant
recoit de moins que ses frais de production, cons-
titue sa perte.

11 est important d’observer que toutes les choses qui
sont susceptibles de s’échangér ou de devenir mar-
chandises, peuvent aussi se préter. Le prix des choses
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CHAPITRE VIIL

Mesure commune des valeurs échangeables.

Nous avons vu au commencement du chapitre pré-
cédent, que dans Péchange de deux marchandises,
chacune d’elles sert de mesure de valeur a I’autre. En
supposant, comme nous y avons fait, que dans le com-
merce de Kiakhta une archine de drap soit échangée
contre quatre livres de thé, il est clair que le drap
est la mesure de la valeur échangeable du thé, et

salaire des travaux propres a le créer, augmentent ; et comme
ce salaire compose en partie les frais de cette production, il
est également vrai que le prix est monté par la demande, et
que le prix est toujours égal aux frais de production. .

Ainsi en supposant que la population et la richesse de la
France vinssent a s’accroitre, la France pourrait porter la con-
sommationdesucre qu’elle fait, de 1004 120 millions delivres..
La quantité offerte resterait pour un moment inférieure & la
quantité demandée; le prix monterait conséquemment; et les
producteurs de sucre pourraient dés lors en faire venir.de
plus loin et en tirer de quelques endroits ou sa culture est
plus dispendieuse; les salaires et les profits des anciens pro-
ducteurs seraient plus forts ; une demande plus grande aurait
porté le prix de cette denrée d'un franc a un franc vingt cen~
times peut-étre; et ce prix ne serait encore que le rembourse-
ment des frais de production. .

Dans la supposition contraire, si la culture d’une canne plus
abondante en sucre, celle d’Otaiti, par exemple, se répandait
partout ou 'on peut cultiver cette. plante; on obtiendrait

I. ‘ 6
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que le the est la mesure de la valeur du drap. Si le
prix de chacune de ces marchandises relativement
Pautre était le méme pour tout le marché de Kiakhta,
les commergans de cet endroit ne pourraient-ils pas
dire indifféremment qu’une archine de drap vaut
_quatre livres de thé, et qu'un poud de thé vaut dix
“archines de drap? '
Sans doute ; mais dans une soclete commercante il

e e

peut-étre, sans faire plns d’avances, un quart plus de sucre ;
Yoffre du sucre augmenterait ; son prix baisserait & quatre-
vingts centimes, et ce prix, causé.par Iexcés de 'offre, serait
encore 'expression des frais de productiop.

Les prix ne sont pas seulement déterminés par le rapport
qui existe entre l'offre et la demande : ils sont I'expression
wéme de ce rapport. Mais la preuve de cette propuosition exi-
gerait des développemens gi'il in’est impossible de donnerici.

Quant au monopole, il ne fait que varier les données, mais
ne change rien a la théorie. Regardez }a quantité¢ d'une mar-
chaadise que le monopoleur met en vente , commela quantité
que.l’'en peat obtenir par la production, et les profits.qu'll
fait, comme étant des frais de production indispénsables, ‘et
slons. aurez, aussi bien:que dans les exemples précédens, un
-prix qui sera tout 4 la fois le'résultat du rapport entre la de-
mamnde et Poffre, et ’expression des frais.de production.

: Javoue. que je n’i pu.comprendre ce que I'auteur a voulu
dire dans son dernier alinéa. Il n’y a nul besoin de stipuler le
sprixdes choses qui se prétent, et nul débat a ce sujet ne peut
~s¥tablir entre le préteur et Pemprunteur. 1l faut que I'on
rende la chose prétée, et non qu’on la paie. Je me fais dau-
tantmoins de scrupule de faire remarquer cette obscurité,.que
.dais Yestimable ouvrage de M. Storck, ce défaut est fort rare.
‘Il est méme étonnant qu’un-auteur manie avec autant dedaci-
lit¢ une langue qui n’est pas la sienae, J-B. S. .

EH
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y aun grand nombre de marchandises, et il importe
aux commergans d’évaluer le prix de chaque mar-
chandise, non-seulement par rapport a telle autre
marchandise, mais par rapport a toutes les autres
marchandjses. Le marchand russe de Kiakhta, par
exemple, est intéressé a savoir, non-seulement com-
bien une archine de son drap vaut de thé, mais en-
core combien elle vaut de porcelaine, de rhubarbe.,
d’encre chipoise, de papier, de nangkin, ete. ; le mac-
chand chinois est dans le méme cas. Si le premier
n’a jamais troqué son drap comtre ces marchan-
dises, il pe peut parvenir a connaitre lenr prix rela-
tivement au drap, que par le prix d’autres marchan-
dises qui ont été echangees, non-seulement contre
ces marchandises, mais aussi contre.du drap. Mettons
qu'une archine de drap s'échange ordinairement
contre quinze. livres, de cuivre, et que cette quantité
de cuivre puisse s'échanger contre une pi¢ce.de nang- -
kin : le prix du-ecnivxe relativement  ces deux map-
chandis¢s présenterait ajors un terme de comparaison
pour les évaluer entre elles, et il s'ensuivrait qu’une
archine de drap pourrait- s’échanger oun quelle: vau-
drait une piéce de nangkin,

Vous voyez que ce procédé exige autapt, dg t.ermes
de comparaison. quil y a de marchandises en cincu-
lation, et que, si quelquune de ces marchandises
n’était pas échangée contre deux autres marchandises,
mais seulement contre une seule, elle ne pourrait
point servir de terme de comparaxson .

Ces difficyltés d’évaluer lg prix des max;ch&ndases,
ont fait sentir a topjes. les nations commercantes la
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nécessité d’un terme commun de compatraison pour
toutes les valeurs, comme il faut, pour réduire les
fractions, un dénominateur commun, sans lequel on
ne pourrait s’entendre. Ce terme commun de com-
paraison peut étre purement idéal, et il I'est effec-
tivement chez quelques peuples peu civilisés. On ra-
conte que les négres Mandigos, qui font le commerce
de la poudre d’or avec: les marchands arabes," ont
imaginé un pareil moyen pour évaluer les denrées
qu'ils échangent : ils les rapportent toutes 4 une
échellefictive, dont les parties s’appellent macutes. 1ls
disent par exemple : telle marchandise vaut 3 macutes;
telle autre vaut 5 macutes; telle autre en vaut 10.
Et cependant ces macutes ne peuvent ni se voir, ni
se toucher : c’est un mot entiérement abstrait et qui
ne désigne aucun objet sensible. Ce n’est ni une mon-
" naie, ni un signe représentatif de la monnaie, car on
n’échange pas sa marchandise contre deux, trois,
quatre macutes, mais contre une autre marchandise
valant le méme nombre de macutes. Qu’est-ce donc?
C’est un terme commun de comparaison pour -tous .
les prix ; mais un terme idéal (@). L

(@) I ne faut point confondre ces macutes avec les monnaies
fictives des peuples de ’Europe. Ces derniéres, & la vérité,
n’existent pas comme piéces de monnaie, mais elles existent
dans les petites espéces dont elles se composent, tandis que
les macutes n’existent nulle part. Le rouble, avant le régne
de Pierre-le-Grand, était une monnaie fictive ; mais les copeks
dont il se composait, étaient une monnaie réelle. Ainsi le
rouble de ce temps-la n’était point un terme de comparaison
imaginaire, comme les macutes; c’était un certain nombre de
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Quoiqu’il soit possible d’évaluer les prix de cette
maniére, toutes les nations civilisées ont cependant
préféré d’adopter pour cet effet une chose réelle, une
marchandise. Cette méthode a I'avantage de présen-
ter, non-seulement un terme commun de comparai-
son, mais encore une mesure de valeur, puisque la
marchandise a elle-méme de la valeur. Le choix
n’était pas difficile. Comme c’est une qualité indis-
pensable.dans tout objet qui doit servir de mesure,
d’étre invariable autant qu’il est possible, tout le
monde devait naturellement s’accorder a choisir la
‘marchandise dont le prix, relativement & toutes les
autres marchandises, était le plus constant et le plus
uniforme dans tous les pays : or cette marchandise,
c’est Lor ou largent. Le prix de ces métaux n’est a
la vérité ni tout-a-fait invariable, ni tout-a-fait uni-
forme ; mais comme il n’existe pas d’autre marchan-
dise: dont le prix varie moins, soit d’un temps a
Pautre, soit d’un pays a l'autre, ils sont toujours
encore la mesure la moins imparfaite qu'on puisse
trouver sur la terre.

copeks qu’on exprimait par ce nom. Au lieu de dire cent co~
peks, on disait un rouble. 11 en -est de méme des livres tour-
nois, des livres sterling , des piastres d’Espagne, et en générak
de toutes les monnaies fictives.

\
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ke

CHAPITRE IX.

Gage universel des. valeurs échangeables : Numéraire.

QuELQUE grands que soient les avantages quune
mesure commune des valeurs présente, ils sont loin
d’écarter toutes les difficultés qui se rencontrent dans
les échanges. Un homme, je suppose, a plus d’une
certaine denrée qu’il ne lui en faut, tandis qu’un
autre en manque. En conséquence le premier serait
bien aise de se défaire par I'échange de son superflu,
et le dernier ne demanderait pas mieux que de l'ae-
quérir. Mais si par malheur celui-ci ne posséde rien
dont l'autre ait besoin, il ne pourra pas se faire d’é-
change entre eux. Le cordonnier va chez le boulan-
ger, et, pour avoir du pain, il lui offre des souliers;
mais le boulanger est pourvu de souliers : c’est un
habit qu’il lui faut. Pour en avoir un, il donnerait
volontiers du pain au tailleur; mais le tailleur ne
manque point de cette denrée; il voudrait avoir de
la viande — et ainsi de suite a l'infini (2).

Les embarras qui résultent d’une pareille situa-
tion, conduisent les hommes de bonne heure a I'idée
. d’emprunter les marchandises quils ne peuvent pas
se procurer par I'échange. Or dans I'enfance des so-
ciétés, lorsque le crédit est inconnu, personne ne

(@) Say : Traité, etc., 17 édit., tom. I, p. 416.
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sera disposé & préter uné marchandise, sans s’assurer
de son recouvrement par un équivalent ou un gage,
que I'emprunteur dépose a cet effet chez le préteur, -
jusqu’au moment ot il pourra rendre la marchandise
empruntée.

Toute marchandise peut servir de gage; mais-les
marchandises les plus prop’reé a cet emploi, ce sont
celles dont la valeur varie le moins possible, quisont
les plus faciles A transporter, qui peuvent se conser-
ver sans altération, et qui sont susceptibles de se
diviser, sans perdre de leur valeur, en autant de
portions qu’il est nécessaire pour égaler la valeur
qu’elles doivent représenter comme gage. Une mar-
chandise qui réunirait toutesces qualités au flus haut
degré, serait si éminemment propre a servir de gage,
que tout le monde s’accorderait facilement i n’en
offrir et & n’en accepter d’autre que celle-la. 1l ne
faut donc pas s’étormer que les métaux, et surtout lés
nétaux précieux, ont obtenu pat"to'ut'pour cet usage,
ta préférence sur toutes les autres marchandises; car
ils sont les seules dans lesquelles toutes ces qualités
se trouvent réunies au plus haut degré. !

Dés qu’une marchandise sert commeé gage univer-
sel dans une société, elle cesse d’étre un gage, elle
deévient une marchandise banale : elle ‘ne se préte
plus, elle s’échange contre toutes les autres marchan-
-dises. Tout homme sachant qu’elle sera volontiers
regue en’échange contre toute autre marchandise
d’égale valeur, est toujours prét A la recevoir lui-
méme en échange des marchandises dont il peut dis-
poser. Elle lui convient par cela seul qu'il est assuré

i
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qu'elle conviendra & d’autres; et elle convienta tous ’
par la méme raison qu’elle lui convient a lui-méme.

L’or et P'argent remplissant sa double fonction de
servir comme mesure genérale des valeurs et comme
marchandise banale, on leur a donné le nom de
numéraire quand ils servent & cet usage. Il parait
cependant que la premiére de ces fonctions a été leur
destination primitive, et qu’ils n’ont été employés a
la seconde que dans la suite des temps. Ceci n’est
point une supposition gratuite; c’est une observation
fondée sur 'expérience. Le besoin d’'une mesure
commune des valeurs est bien plus urgent que celui
d’une marchaqdlse banale. Nous venons de voir-
que chék les negres Mandigos, l'invention des ma-
cutes a precede I'usage du numeéraire. Dans le com-
merce qui se fait entre la Russie et la Chine, I'argent
sert  évaluer toutes les magchandxses, cependant ce
commerce se fait par des trocs. La méme chose se
pratique chez les libraires d’Allemagne rassemblés
aux foires de Leipsick : chacun d’eux y troque ses
livres contre ceux des autres libraires; mais le prix
de ces livres est évalué en numéraire. Dans tous les
pays civilisés il se fait chaque année un grand nombre
d’échanges sous forme de trocs, pour lesquels on
peut se passer d’'une marchandise banale; mais dans
" aucun de ces échanges on ne peut se passer d’une
mesure commune des valeurs,

A mesure que les hommes se sont familiarisés
avec I’habitude de tout évaluer en numéraire et d’é-
changer tout contre du numéraire, ils se sont accou-
tumés a considérer les échanges sous un nouveaw
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point de vue. Ils ont distingué I’échange d’une mar-
‘chandise contre toute autre marchandise, de celui
qui se fait d’'une marchandise contre du numéraire,
et ils ont appelé le premier #roc, et le second mar-
cké. Un marché n’est que la moitié d’un troc, qui
s’achéve toujours ensuite par un autre marché. Un
homme, par exemple, qui échange du vin contre de
la toile, fait un troc; mais celui qui a besoin de toile,
et qui échange son vin contrede I’argent, ne fait que
la moitié d’un troc, puisqu’il lui faut ensuite échan-
ger l'argent contre de la toile. Chaque marché se
compose d’un achat et d’une vente. Le vendeur, c’est
celui qui céde la marchandise; celui qui l'acquiert
et qui la paie, c’est acheteur. Dans les trocs, cha-
cun des deux troquans fait également loffre et la
demande ; dans les marchés, le vendeur seul est censé

étre I'offrant, et I'acheteur seul étre le demandeur.
~ La plupart des nations commercantes ont tiché de
suppléer au numéraire par des papiers de crédit, qui’
doivent représenter le numéraire, lequel lui-méme
ne fait que représenter les marchandises. Ces papiers,
compris sous le nom de billets de banque, ont plus
ou moins de valeur, suivant que les conditions qu’ils:
énoncent, sont plus ou moins exactement remplies :
ainsi leur valéur est ext#émement variable, et elle
peut méme tomber au point de devenir nulle. Cette
circonstance les rend tout-a-fait inhabiles a servir de
* mesure commune des valeurs, et peu propres a en
étre le gage universel; quoique, sous un autre rap-
port, ils soient un instrument de circulation trés-
.commode, par la facilité avec laquelle on peut les
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transniettre et les enivoyer au loin. Nogassignats ; par

éxerriple, sont; sous ce rapport, un instrument d’é-.

chatige bien plus cominode que la monnaie d’argent;
mais sous tous les autres rapports ils lui sont ihfé-
viears. Ils rie sont, ni i gage dussi séir, ni une mesure
de valeur atissi jusste. Lorsqu'il s’agit de comparer des
vileurs en différens temps ou en différens lieux , on
ne péUt plus ‘en servir comthe terme de comparai-
soit, parce queé leur valeur vatie d’un jour i autre.

Clest par cette raison que; toutes les fois qu'il m’ar-
'tivera dans la suite de ce cours d’évaluer des sothmes
en monnaie de Russie, je me servirai constamment

de la monneate dcruelle d’argent. Je vous prie de he

pas négliger cet-avis, puisque autrement il y aurait
lieu & beaucoup de confusion dans les idées et a des
méprises essentielles (). =,

C HAPIT R E- X.
Clasuﬁcanon des valeurs Bxens externes Rnchesse —_— Blens
mternes, Clvﬂlsatmn '

Jusqu'icr, Messelgneurs nous avons employé le
terme général de valeurs ou de hens pour desngner

y o . o R . . o !

(@) Pairassemblé en diz tableaux toutes les données néces-
saires 4 la connaissance du numeraire de Russie, et j'y renvoie
le lecteur une fois poyr toutes. Ns se trouventa la fin du der-
nier volume, qui contient les Notes appartenant a cet ou-
vrage.

¢
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les choses dans lesquelles I'opinion reconnait une
wtilité : il ést temps d'examiner la nature de ces
choses, et de les classer suivant les caractdres qui
les distinguent. * '

La distinction la plus frappante qui se présente
d’abord , c'est qu'il y a des valeurs qui sont suscep-
tibles d’appropriation, et qu'il y en a qui ne ldWont
point. Les premiéres seules sont objet de 'économie
politique car I’analyse des autres ne fournirait aucun
résultabqui fiit digne de l’attention de’homme d’état.

Parmi les valeurs qni peuvent entrer dans notre
possession, les unes sont matérielles et se composent
de choses hors de nous; les autres sont immaterielles,
C'est-a-dire elles ne tombent point sous les sens;
celles-ci forment notre propriété morale et font par-
tie de notre étre. On peut distinguer ces deux classss
de valeurs par les noms de Brens ExTERNEs et de
BIENS INTERNES; les premidres sont communément
appelées RICHEsSES; les aiitres n’ont point de déno-
mination particuliére. '

Ainsi te terme de richesses comprend tous les pro-
duits matériels de la nature ‘et du travail que nous
pouvons nous approprier et dans lesquels 'opinion
reconndit une utilité. On peut les diviser eén rickesses
nourrissantes , vétissantes , logeantes , meublantes
urie espéce particuliére se constitue des moyens de
production, tels que les fonds de terre, les bitimens
de ferme, les usines, les ateliers, les magasins, les
moyens de transport, les instrumens de métier, etc.

Chactine de ces espéces comprend des richesses
brutes et des richesses préparées a différens degrés



92 INTRODUCTION

d’avancement. Ainsi les grains, la farine, le pain, sont
également des richesses nourrissantes ; la laine qui
couvre les brebis, la laine peignée et cardée, le fil de
laine, le fil teint, le drap et les habits appartiennent
également & I'espéce des richesses vétissantes, etc. Les
richesses brutes sont quelquefois des produits sponta-
nés * la nature ; mais les richesses préparées doivent
toujours leur origine au travail aidé par la nature. Le
bois sauvage et celui que ’homme a planté et soigné,
sont tous les deux des richesses, quoique le premier
soit un produit spontané de la[nature, et le second un
produit du travail aidé par la nature. Mais pour pré-
parer le bois a I'usage de 'homme, pour en faire par
exemple des meubles, il faut nécessairement . du
travail. )

Sous le nom de biens internes nous comprenons
tous les produits immatériels de la nature et du tra-
vail, dans lesquels I'opinion reconnait une utilité, et
qui peuvent former la propriété morale de ’lhomme.
On peut en distinguer autant d’espéces qu’il y a de

' facultés humaines; ainsi nous rangerons sous la ca-
thégorie des biens physigues , la santé, la vigueur, la
dextérité, les arts mécaniques, etc,; sous celle des
biens intellectuels, la raison, les lumiéres, le goit,
les sciences, les arts libéraux, etc.; enfin sous celle
des biens moraux, la sociabilité, les sentimens mo-
raux et religieux, la liberté, la propriété, etc. Tous
les biens internes indistinctement peuvent servir

' comme moyens de productnou.

Chacune de ces espéces comprend egalement des
biens diis a la nature seule, et d’autres qui sont le
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résultat du travail aidé par la nature. Les facultés
naturelles sont le produit spontané de la nature ;
les facultés acquises sont celui de la nature et du
travail. e

Vous voyez quesi la sourcé de la valeur est dans Vo-
pinion, celle des choses auxquelles nous attribuons de
la valeur, se trouve dans la nature et dans le travail.
Ces deux puissances étant d’une utilité si éminente,
ont elles-mémes de la valeur; mais puisqu’elles agis-
sent comme causes dans la production des valeurs, -
Péconomie politique aussi ne les considére que sous
ce‘rapport, et conséquemment elle ne les range ni
parmi les richesses ni parmi les biens internes.

Les choses matérielles sont susceptibles, non-seu-
lement d’étre possédées, mais encore d’étre transmises :
ainsi, pourvu que ‘I'opinion de plusieurs personnes '
leur reconnaisse de I'utilité, elles peuvent avoir une
valeur échangeable ou un priz. Les choses immaté-
rielles au contraire, peuvent étre possédées, mais, a
Pexception d’un trés-petit nombre, on ne gaurait les
transmettre : ainsi elles n’ont qu’une valeur directe,
et ne peuvent jamais acquérir une valeur échangeable.

~ On ne peut ni les acheter ni les vendre; on ne peut
acheter et vendre que le travail qui les produit. -

Cette observation fournit le second caractére dis-
tinctif des unes et des autres : les richesses ont un
prix ; les biens internes n’ont que de la valeur. Quand
il s’agit de la valeur des richesses, c’est toujours de
leur valeur échangeable ou de leur prix qu’on parle.
Cette maniére de s’exprimer n’est point blimable,
parce que l'idée du prix est comprise dans celle de
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la valeur; mais il ne faudrait point parler Ju prix des
sciences, des sentimens, des vertus, parce que ces
chosgs ne peuvent jamais en avoir.

La masse entiére de riehesses quise trouve exister
dans une nation, constitug 53 RICHESSE NATIONALE ;
et celle des biens internes qu’elle possede, sa crvina-
sATION. C'est de ces deux objets que se compose la
PROSPERITE NATIONALE. L’analyse de leur nature, de
leurs causes et de leurs effets, nous occupera succes-
sivement dans les deux branches de P'éconpmie poli-
tique (1) ~

(1) On trouvera au tome III, dans mes notes sur la seconde
partie de cet ouvrage, des objections graves contre cette
classification que M. Storck fait des valeurs. Je devais attendre
jusqwau moment of il aurait développé ses motifs, ayant.de
les apprécier. - J.-B. 8.
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